Mari Team Immobiliare:
home staging nella Capitale

Rgenerzll'e le ubitazioni, ridimen-
sionarle & misura della dormanda,
renderle sostenibili, ellicienti, moder-
ne nel rispetto delle caratteristiche degli
immobili. E metterle in vendila su carta
tramite lour virluali e home staging nel
mercato della Capitale. La prima part-
nership inlegrata fra Mar Team Innno-
biliare, 1a sola agenzia immobiliare in
Ttalia che include Ihome staging senza
cost extra per chi vende, € Netrais, s0-
cieta di investimento immobiliare spe-
clalizzala nella rigenerazione urbana,
vira un servizio che sta incontrando il
favore degli acquivent.

«[home staging non & solo una que-
stione estetica,; ma una vera e propria
leva sirategica di marketing immaobilia-
re. Permiette: all acquirente
th percepire fin da subilo
il valore di un immobile e
immaginarsi al suo interno.
Per queslo, ogni nostro in-
tervento & studiafo su misu-
ra per trasmettere emozione
e concrelezza allo slesso
teinpis, $ottolinea Sanja
Radovanovic, direllore cre-
ativo'e co-founder di Mari
Team Immohiliare.

T lour virtwali degli inumobi-
1i in fuse di completamento
¢ I’home siaging proles-
sionale incrementano la percezione di
valore fino al 25% e riducono | tempi di
vendita del 40%, dati rilevaii dal primo
studio condotto da Mari Team [mmo-
biliare s0 unr campione di 300 appar-
lament Drazion:il nella Capilale. Non
solo sturistica: grazie a questo modello
Netrais ha venduto pid di 300 inunobili
in 5 anni solo & Rom.

La collaboraziore & organizzata cosi.
Netraiy seleziona e achmta immobili
di grandi dimensioni, pit difficili da
vendere, pol sl occupa del frazionamen-
o in 3 o 4-appartamenti di dimensioni
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inferiori. Questi vengono ristrutturati
completamente con approccio green e
soslenibile: ne derivano case modeme
e funzionali, da reimmettere sul mer-
cato per la vendita singola. Mari Tean
Immobiliare, in parallelo, si dedica al
posizionamento, alla vendita su carta
con virtual tour professionali, render,
all'home staging professionale, quindi
a gestire 12 vendita. Per le [asi successi-
ve sl procede con la personalizzazione,
intervento perintervento. in huse.a zo-
na, largel e polenzialid specifiche del
mercuto. «Abhiamo investito molto
nella quahta dell”offerti ¢ nella Ldu-
cia dei nosiri clienti: & anche graze a
questo che olire il 0% degli immohili
viene vendulo su'carta, prima ancora del
completamento del Tavoris,
spiega Erika Glevaruscio,
ceo & Founder di Netrais,

«La nostra specializzazio-
ne nel mercale romano,
unita alla parmership con
Netrais per la commerciz-
lizcazione dei loro imino-
bili. ci permetre di offrire
unt servizio deccellenzd
- afferma Gianluca Mari.,
ceo & Founder di Mari Te-
am Immobiliare -. Stamo
stati 1 pionieri nell’utilizzo
dell’home staging senza
alcun costo aggiuntivo per il cliente
per la vendita di tuiti gli immobili che
¢l vengono conferiti. Oggi 1 proprieta-
i riconoscono in questo strumento di
miarkeing immobiliare [a soluioe pid
potente, alla guale non intendono rinun-
clares. 11 servizio. unico nel panorama
nazionale, da risposia alla crescente
domanda di soluzioni ahitative compat-
le in una cilta dove olire il 50% delle
compravendile riguarda abilazioni fino
a 85 metri quadrati, secondo i dati del
Rapporto Immobiliare 2025 dell’ OMIL
{riproduzione riservata)




